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Vorwort

Liebe Medienvertreterinnen und -vertreter,

wussten Sie schon, dass wir seit unserer Grün-
dung im Jahre 2012 – damals noch als dabero 
Services Group – und dem Launch der Marke 
valantic im November 2017 Jahr für Jahr eines 
der am schnellsten wachsenden Digital-Bera-
tungen, Software- und Implementierungshäu-
ser in Europa sind. So werden wir bis Ende 
2023 und damit in nur 24 Monaten unse-
re Umsatzerlöse (500 Mio. € in 2023(e)) und 
Mitarbeiter*innen-Zahlen (3.500 Kolleg*innen 
in 2023(e)) mehr als verdoppelt haben. Damit 
nehmen wir in zahlreichen Rankings führende 
Plätze.

Unser überdurchschnittliches Marktwachs-
tum wird neben einem starken Ausbau des 
Bestands- und Neukundengeschäftes auch 
durch den Anschluss neuer Gesellschaften ge-
tragen, was gleichzeitig mit einem erheblichen 
Ausbau unseres Leistungsspektrums einher-
geht. Darüber hinaus wird valantic immer in-
ternationaler. So konnten wir in den letzten 
zwei Jahren den Eintritt in gleich mehrere neue 
Märkte Bekanntgeben: Darunter Portugal, Bel-
gien, die Niederlande, Litauen, Rumänien, die 
Ukraine, USA, Malaysia sowie eine neu gegrün-
dete Service-Gesellschaft in Indien.  

Damit ist klar: unsere Strategie geht  auf. valan-
tic ist ein „Club of Entrepreneurs“ und unsere 
Unternehmer*innen verstehen sich als „Küm-
merer“ für unsere Kunden und Mitarbeitenden. 

Um Ihnen einen fundierten Überblick über 
valantic zu geben, haben wir für Sie neben 
dem digitalen Newsroom, unserem Digital.
Now-Magazin und Digitalisierungs-Blog diese 
Pressemappe erstellt. Sie liefert Ihnen weite-
re Informationen rund um das Unternehmen 
valantic.

Gerne stehen wir Ihnen für ein persönliches 
Gespräch oder ein Interview zur Verfügung.

Es grüßt Sie herzlichst Ihr

Dr. Holger von Daniels
valantic Gründer und Partner

Dr. Holger von Daniels

https://www.valantic.com/newsroom/
https://www.valantic.com/digital-now/
https://www.valantic.com/digital-now/
https://www.valantic.com/blog/
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Über valantic
valantic ist die N°1 für die Digitale Transfor-
mation und zählt zu den am schnellsten wach-
senden Digital Solutions-, Consulting- und 
Software-Gesellschaften am Markt. Dabei 
ver bindet valantic technologische Kompetenz 
mit Branchenkenntnis und Menschlichkeit. 

Über 500 Blue-Chip-Kunden vertrauen bereits 
auf  valantic – davon 28 von 40 DAX-Konzernen 
und ebenso viele der führenden Schweizer und 
österreichischen Unternehmen. Mit mehr als 
3.500 spezialisierten Solutions-Berater*innen 
und Entwickler*innen und einem Umsatz von 
über 500 Mio. € in 2023(e) ist valantic an mehr 

als 40 nationalen wie internationalen Standor-
ten ver treten. 

valantic organisiert sich in einer holokrati-
schen Struktur aus Divisions, Competence 
Centern und Expertenteams – immer genau 
auf die Digitalisierungsbedürfnisse von Unter-
nehmen abgestimmt. 

Von der Strategie bis zur handfesten Realisie-
rung – das Leistungsspektrum umfasst die Be-
reiche Customer Experience (CX), Smart Indus-
tries, SAP Services, Digital Strategy & Analytics 
sowie Financial Services Automation.  

valantic gliedert sein Leistungs angebot in 5 Divisionen

One Firm

Digital
Strategy &
Analytics

Konzeption, Realisierung
und Betrieb digitaler
End-2-End-Geschäfts-

prozesse und Services

Digitalisierungsstrategien
von der Konzeption bis zur

handfesten Realisierung

Nahtlose, personalisierte
und inspirierende
Customer Journeys
über alle Kundenkanäle

360° SAP IT-Beratung
für den gesamten
Solution Lifecycle

Führend im Digital
Enablement der Finanz-
dienstleistungsbranche

Customer
Experience

SAP
Services

Smart
Industries

Financial
Services

Automation
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Beratung auf C-Level: Die 
Division „Digital Strategy 
& Analytics“

Wenn es um die Entwicklung von Digitalstra-
tegien und modernen IT-Architekturen sowie 
die Beratung des C-Levels unserer mehr als 
500 Blue-Chip-Kunden geht, führt kein Weg 
an valantic vorbei. Bereits seit vielen Jahren 
profitieren Unternehmen wie die AOK, die 
Schweizerische Bundesbahnen (SBB), tegut, 
s.Oliver, Lufthansa, Helsana, Grohe, RTL, die 
Prophete Gruppe, Mainzer Stadtwerke, Marc 
O’Polo, Stark Gruppe, expert, Langenscheidt, 
Swarovski u.v.m. von der Entwicklung digita-
ler, datengetriebener Business- und Opera-
ting-Modelle, wobei wir stets Wert auf eine 
technologie-agnostische Herangehensweise 
legen.

Dabei stehen häufig zunächst Daten- & Ana-
lytics-getriebene Projekte im Mittelpunkt 
unserer Beratung, die mit Hilfe von Data Sci-
ence, Business Intelligence und Advanced 
Analytics die Geschäftsmodelle unserer Kun-
den maßgeblich zu optimieren und zu verän-
dern helfen.

Ein valantic Kernthema ist dabei auch die CFO-
Beratung, durch die wir unsere Kunden end-

to-end in den Bereichen Finanzen, Unterneh-
menssteuerung und Corporate Performance 
Management unterstützen.

Einen weiteren Schwerpunkt legen unsere 
mehr als 350 Berater*innen auch auf das The-
ma M&A-Transaktionsberatung: So ist valantic 
eines der führenden Beratungshäuser im Be-
reich Due Diligence, Value Creation, Carve-out 
und Post-Merger-Integration.

Darüber hinaus verfügen wir über eine eigene 
Cyber- und IT-Security-Einheit sowie Daten-
schutz-Consultants, die bei unseren Kunden 
für mehr Compliance und Sicherheit sorgen.

Unser Angebot umfasst u.a. die folgenden 
Themengebiete: Strategie-Beratung für C-
Level, Corporate Performance Management 
& Analytics, Digital Finance, IT-Security- und 
Datenschutz, Information & Technology Ma-
nagement, Digitale Transformation, Digital-
strategie, Due-Dilligence-Beratung, Value 
Creation, Business Analytics, KI-Beratung, 
Connectivity & IOT, Digital Innovation und 
Data Thinking.

https://www.valantic.com/digital-
strategy-and-analytics/ 

5

https://www.valantic.com/digital-strategy-and-analytics/
https://www.valantic.com/digital-strategy-and-analytics/
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Den Kunden im Blick: 
Die Division „Customer 
Experience (CX)“

Die valantic Division Customer Experience 
(CX) schafft begeisternde Kundenerfahrungen 
über alle Touchpoints und Systemgrenzen 
hinweg. Als systemagnostischer Berater und 
Umsetzer ist valantic der Entwicklungspartner 
für digitale Lösungen und Plattformen in den 
Bereichen Marketing, Sales, Commerce, CRM 
und Data-Driven-Marketing. 

Dabei setzt valantic auf Best-in-Class-Partner 
wie SAP, Pimcore, Magento, Spryker, Shop-
ware u.v.m. sowie die neusten Technologien 
und Frameworks.

Unser Angebot umfasst u.a. die folgenden 
Themengebiete: CX-Strategie, Customer En-
gagement, UX-Design, Content Management, 
Digital Marketing, PIM/MDM/DAM, E-Com-
merce, Systemintegration, Quality Assurance, 
Software-Testing u.v.m.

www.valantic.com/customer-
experience

Ohne Transparenz

https://www.valantic.com/cx/
https://www.valantic.com/cx/
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Ende-zu-Ende-Prozesse 
für Unternehmen: Die 
Division „SAP Services“

Als „SAP PartnerEdge Gold-“ und „SAP Cloud-
Focus Partner“ ist die Division valantic SAP 
 Services Komplettanbieter für die Optimierung 
sämtlicher Prozesse entlang der Wertschöp-
fungskette von Unternehmen. Mit Lösungen 
von SAP und der Beratungs- und Implemen-
tierungs-Expertise von valantic werden Unter-
nehmen dank durchgängiger und intelligent 
vernetzter Prozesse zum Intelligent Enterprise 
mit optimal auf die Customer Journey ausge-
richteten Prozessen. Von der Entwicklung der 
SAP Strategie bis hin zur Implementierung, 
dem Betrieb der SAP Systeme und dem Li-
zenzvertrieb unterstützt valantic seine Kunden 
branchenübergreifend bei der Digitalisierung 
ihrer Unternehmensabläufe. Zum SAP Portfo-
lio gehören SAP S/4HANA, SAP Digital Supply 
Chain, SAP Customer Experience, SAP Finance, 
SAP Human Capital Management (HCM) und 
SAP Analytics. Darüber hinaus bietet valantic 
eigene SAP Add-ons für die Bereiche Finance, 
HCM, Security, Dokumenten-, Vertrags- und 
Lizenzmanagementsysteme sowie Berechti-
gungs- und Stammdatenmanagement.

www.valantic.com/sap-services

7
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O
hne Transparenz

Strategieberatung und 
digitale Plattformen für 
die Industrie 4�0: Die 
Division „Smart Industries“

Unternehmen weltweit stecken mitten in 
der digitalen Transformation ihrer Produk-
tions- und Wertschöpfungsketten: Digitale 
Prozesse, Produkte und Services stehen im 
Mittelpunkt einer Unternehmenstransforma-
tion, deren Ziel die End-to-End-Digitalisierung 
der gesamten Wertschöpfungskette im Sinne 
der Industrie 4.0 ist. Vernetzte Produktions- 
und Logistikketten sowie miteinander über 
das Internet der Dinge kommunizierende 
Maschinen, Systeme und Sensoren führen 
zu einer immensen Optimierung von Effizi-
enz und Qualität aller Prozesse und sorgen 
für eine erhebliche Kostenreduktion und 
Produktivitätssteigerung, etwa durch die 
Verringerung von Durchlaufzeiten und La-
gerbeständen oder durch verbesserte War-
tungszyklen.

Seit mehr als 40 Jahren ist valantic vertrau-
enswürdiger Partner seiner Kunden für die Di-
gitalisierung von Prozessen, die Erstellung 
digitaler Services und der Realisierung von 
passgenauen Software-Lösungen – auf Basis 
eigener Produkte, von Partnerprodukten oder 
als Individual-Lösung.

Zu unseren Kunden zählen namhafte Unter-
nehmen wie Alcon, BBC Cellpack, Continental, 
Grenzebach, Hohner, KNAPP, Krones, Rosen-
bauer, SEW EURODRIVE, Seepex, Smiths Detec-
tion, Tecan, Vodafone und viele mehr. Dabei 
decken wir zahlreiche Branchen ab – vom Ma-
schinen- und Anlagenbau, Industriekonzernen 
und dem Handel, über Life Science und Phar-
ma bis hin zur Luft- und Raumfahrttechnik, 
der Automobilbranche oder der Telekommu-
nikationsindustrie. Überall helfen wir unseren 
Kunden, ihre Prozesse, Produkte und Services 
zu digitalisieren und smarter zu gestalten.

Unser Angebot umfasst u.a. die folgenden The-
mengebiete: Industrie-4.0-, Smart-Industries- 
und IIoT-Beratung, Supply-Chain- & Logistikma-
nagement, Sales & Operations Planning (S&OP), 
eProcurement, Product Lifecycle Management 
(PLM), Business Process Management (BPM), 
Wartung & Service mit IIoT Technologie, De-
vice Management mittels IoT und Digital Twin, 
Advanced Cloud Technologies & Services, CO2-
Footprint, Lieferkettengesetz und Taxonomie 
sowie Softwareentwicklung mittels Low-Code- 
und Individualsoftwareprogrammierung.

https://www.valantic.com/smart-
industries-und-industrie-4-0/ 

https://www.valantic.com/digital-now/was-ist-industrial-internet-of-things-iiot/
https://www.valantic.com/digital-now/was-ist-internet-of-things-iot/
https://www.valantic.com/smart-industries-und-industrie-4-0/
https://www.valantic.com/smart-industries-und-industrie-4-0/
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FinTech vom Feinsten: 
Die Division „Financial 
Services Automation“ 
(FSA) 

In der Division valantic Financial Services Auto-
mation (FSA) bietet valantic Softwarelösungen 
für die Bereiche Wertpapierhandel, Zahlungs-
verkehr und Transaction Management an. Dabei 
ermöglicht valantic seinen Kunden, geschäfts-
kritische Prozesse sicher zu automatisieren und 
so die Grundlage für digitale Geschäftsmodelle 
zu legen. Mit dem Electronic Trading Hub, dem 
Transaction Process Automation Hub und dem 
Real Time Payments Hub automatisieren be-
reits über 100 führende Institute der europäi-
schen Finanzindustrie  ihre Geschäftsprozesse.     

Zu unseren internationalen Finanzkunden ge-
hören unter anderem Baader, ERSTE Group, 
Nord LB, CaixaBank, Société Générale, Santan-
der, Börse Stuttgart, UBS, Berenberg und viele 
mehr. 

Unsere vielfach bewährten und performante 
Handels-Plattformen verbessern den Auto-
matisierungsgrad in den Bereichen Trading, 
Workflow und Zahlungsverwaltung deutlich, 
indem sie manuelle Eingriffe um bis zu 95% 
reduzieren.

In 2022 wurde die valantic Financial Services 
Automation Division vom Beratungshaus Har-
rington Starr zu den „Most Influential FinTech 
Firms 2022“ gewählt.

https://www.valantic.com/fsa/

9
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valantic in Zahlen

500
Blue Chip Kunden

99% 
Kundenbindung spricht für eine 
hohe Kundenzufriedenheit

500 Mio� Euro
Jahresumsatz in 2023(e) spricht für 
finanzielle Stabilität und Sicherheit

>87% 
Umsatzwachstum im Jahr 2022

3�500 
erfahrene valantic Expert*innen bis Ende 2023

14 Jahre  
durchschnittliche Projekt-Erfahrung der valantic 
Mitarbeiter*innen spricht für eine hohe Expertise

<8% 
Mitarbeiterfluktuation spricht für eine hohe Mitarbeiter-
zufriedenheit und hohe Projekt-Kontinuität 

>100 
gewonnene Awards in 2022
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Das valantic Portfolio ist breit gefächert und 
umfasst eine Vielzahl digitaler Trendthemen. 
Wenn Sie zu einem der folgenden Themen 
recherchieren und einen Beitrag vorbereiten, 
sprechen Sie uns an.

Gerne stellen wir Ihnen einen Fachexper-
ten oder eine Fachexpertin für ein Interview 
zur Verfügung und bemühen uns, Ihnen ein 
Gespräch mit einem unserer Kunden zu ver-
mitteln. 

Unsere Themen

Für diese und weitere Digital-Themen stehen wir: 

Cyber Security 

Digitalisierung

Supply Chain Management

E-Commerce

Automatisierung

Camunda

Business Analytics

SAP Customer Experience

Pimcore

Predictive Analytics

Public Cloud

Digital Business

Cloud Computing

Shopware

Due Diligence

SAP Analytics
Enterprise Software-Entwicklung

Customer Experience Management

Big Data

Magento

IBM Cognos

BPM

Financial Services Automation

Künstliche Intelligenz

Spryker

Governance, Risk und Compliance (GRC)

Datenschutz Beratung

IT-Beratung

IT-Strategie-Entwicklung

Industrie 4�0

Marketing Automation

E-Business

Microsoft Power BI

SAP Services

OutSystems

Nachhaltigkeitsberatung

B2B-Portale und Marktplätze

Design und UX-Entwicklung

SAP BPC

Autonomous Driving

Digital Transformation Strategy

Software für die TK-Branche

Microsoft Dynamics CRM

SAP S/4HANA

SAP IBP

Robotic Process Automation

CRM

Value Creation

Logistik- und Lieferantenmanagement

Amazon Web Services (AWS) 

SAP EWM

MicroStrategy

Emarsys Motio

Customer Journey

Data Integration
Financial Services Enterprise Architecture Integration

SAP TM

Finance und Controlling mit SAP S/4HANA

SAP Business Warehouse
Smart Mobility Services

Human Capital Management mit SAP HCM

PLM

SAP S/4HANA Group Reporting

Data Warehousing

SAP Business Objects (Lumira)

SAP Data Services

Breach Coaching

Sales & Operations Planning

Logistikberatung
Predictive Maintenance

Electronic Trading

wayRTS

Digital Consulting
Banking & Insurance Automation

Software für realtime Sales & Operations Planning

Advanced Cloud Solution

Managed Services

o9

Digital Twin

Realtime Payment Hub

Transaction Automation

Ivalua

Anaplan

Informatica

ERP

Treasury-Prozesse mit SAP CM

Industrial Internet of Thinks (IIoT)

Carve out & Post Merger Integration
Corporate Performance Management 
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Eine Auswahl unserer Kunden

Erfolgreicher Carve-out in Rekordzeit

Die STARK Deutschland GmbH ist ein renommierter 
Baustoffhändler mit elf erfolgreichen Fachhändlern 
und Marken, darunter Generalisten wie Raab Karcher 
und Spezialisten wie der Fliesenfachhändler Kera-

mundo und der Fachgroßhändler für Tiefbauunternehmen Muffenrohr. 

Die Berater*innen von INTARGIA, die Teil des Digitalisierungs- und Software-Unternehmens 
valantic sind, erarbeiteten eine Stand-alone-Strategie. Unter anderem erstellten sie ein Carve-
out-Konzept inklusive Ziel-Architektur (Future Mode of Operations) und Delivery-Sourcing-
Konzept.

STARK Deutschland – ehemals der französischen Compagnie de Saint-Gobain zugehörig – hat 
den Carve-out gemeinsam mit valantic erfolgreich abgeschlossen und ist nun Teil der skandi-
navischen STARK Group. 

thyssenkrupp: Der große Planungssprung in die Cloud 

Die thyssenkrupp Materials Processing Europe GmbH agiert als Anarbei-
tungsspezialist für Stahl und Aluminium, u. a. auch als Zulieferer für die 
Automobilindustrie. Damit unterliegt sie größeren Nachfrageschwan-
kungen und einem hohen Preis- und Wettbewerbsdruck. Um Effizienz-
potenziale zu heben, implementierte das Unternehmen mit Unterstüt-
zung der IT-Expert*innen von valantic die Cloud-Lösung SAP IBP für die 
integrierte, teilautomatisierte Absatz-, Einkaufs- und Dispositionsplanung. 

https://www.valantic.com/referenzen/baustoffhaendler-stark-stemmt-carve-out-erfolgreich-in-rekordzeit/
https://www.valantic.com/en/case-studies/builders-merchant-stark-successfully-manages-carve-out-in-record-time/
https://www.valantic.com/referenzen/thyssenkrupp-macht-grossen-planungssprung-in-die-cloud-mit-sap-ibp/
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Augmented Shop Experience für Spaeter  
Optimiertes Kundenerlebnis dank Pimcore

Spaeter ist eines der führenden Schweizer Großhandels-
unternehmen in der Bauzulieferindustrie. Beliefert werden 
Kunden aus dem Bau- und Baunebengewerbe sowie aus der 
Industrie. 

Anything, anytime, anywhere: Pimcore ermöglicht es, vielfältige Kundenbedürfnisse optimal zu 
erfüllen. Mit dem Flagship Store in Luzern (Schweiz) wurde der Grundstein für die Spaeter-
Abholshops der Zukunft gelegt.

Die Idee: Ein Abholshop, der rund um die Uhr zugänglich ist. Quasi ein ständig verfügbares 
Ersatzteillager, in dem sich Kunden auch ohne Personal leicht zurechtfinden. Dieser Herausfor-
derung hat sich Spaeter gemeinsam mit valantic gestellt.

Hochland migriert auf SAP S/4HANA 
Greenfield-Ansatz für SAP S/4HANA-Migration

Die Hochland Gruppe ist mit ihren beliebten Marken wie Hochland, Al-
mette, Grünländer, Patros, Fetaxa, Gervais, Valbrie und Valbon einer 
der größten privaten Käsehersteller Europas. Über 5.500 Beschäftigte 
arbeiten weltweit für Hochland und erwirtschafteten einen Jahresum-

satz von knapp 1,6 Mrd. Euro.

Das Migrationsprojekt vom bisherigen R/3-System auf das neue S/4HANA in allen Landesge-
sellschaften wird voraussichtlich 2024 abgeschlossen werden. Mit der Migration will Hochland 
zurück zum Standard und hat sich deshalb für einen Greenfield-Ansatz entschieden. Greenfield 
stellt Prozesse auf den Prüfstand und baut das SAP System wie auf einer grünen Wiese neu auf. 
Ziel ist es, eine Grundlage für die digitale Transformation zu schaffen, um damit alle zukünfti-
gen Herausforderungen bewältigen zu können. Die S/4HANA-Migration ist für Hochland eine 
essenzielle Komponente des Projekts S/4 Future, wozu auch Themen wie Integrated Business 
Planning (IBP), Human Capital Management (HCM), Manufacturing Execution System (MES), Big 
Data und vor allem die Aus- und Weiterbildung der eigenen Mitarbeiter*innen gehören.

https://www.valantic.com/referenzen/spaeter-setzt-auf-augmented-shop-experience-mit-pimcore/
https://www.valantic.com/referenzen/hochland-migriert-auf-sap-s4hana/
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Steigerung Produktivität und Transparenz  
im Vertrieb 
Integriertes Vertriebs-Cockpit bei Visana erhöht Produktivität und 
Transparenz

Mit über 838.000 Privatkunden und 16.000 Firmenkunden 
gehört die Visana-Gruppe mit Hauptsitz in Bern zu den 
größten Kranken- und Unfallversicherern der Schweiz. 
Die Gruppe erwirtschaftete 2019 mit 1.300 Mitarbeiten-
den an rund 100 Standorten ein Prämienvolumen von 3,3 Milliarden Schweizer Franken.

Im gemeinsamen Projekt mit valantic ging es für Visana um Produktions- und Bestandszahlen, 
Leads, Abschlüsse sowie die Integration in die vorhandenen CRM- und ERP-Systeme. Die Anfor-
derung war ein einheitliches ‚customizable‘ Cockpit für alle Vertriebsmitarbeitenden einschließ-
lich aller Führungsstufen, eine einheitliche Sicht für alle, die sämtliche relevanten KPIs trans-
parent visualisiert.  Alle wichtigen Zahlen waren zwar schon vorhanden, aber noch nicht in der 
benötigten Granularität. Auch die Darstellung und Benutzerfreundlichkeit wurde überarbeitet.

valantic und Visana haben sämtliche Datenquellen, das BSI CRM und die Branchenlösung Adcu-
bum Syrius an die neue Analytics-Plattform von MicroStrategy angebunden.

Sonepar Suisse: Die neue E-Commerce-Plattform für 
den Elektro-Großhandel

Sonepar Suisse gehört zu den führenden Elek trogroßhändlern in der 
Schweiz. Mehr als 200.000 Artikel sind beim Elektro-Spezialisten im 
Angebot. Durch die Zusammenarbeit mit  valantic erhielt das Unterneh-
men eine E-Commerce-Plattform mit neuem, ansprechendem Design, 
zukunftsorientierter Technologie (u.a. Spryker Commerce OS), einer 

übersichtlichen und schnellen Artikelsuche und einem neuen Navigationskonzept.

https://www.valantic.com/referenzen/steigerung-produktivitaet-vertrieb-durch-integriertes-vertriebs-cockpit-mit-microstrategy/
https://www.valantic.com/referenzen/steigerung-produktivitaet-vertrieb-durch-integriertes-vertriebs-cockpit-mit-microstrategy/
https://www.valantic.com/cx/referenzen/sonepar-suisse/
https://www.valantic.com/cx/referenzen/sonepar-suisse/
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Česká spořitelna implementiert Instant-Payment-
Plattform RTPE von valantic

Zahlungen in Echtzeit müssen derweil alle möglichen Zahlungsarten 
unterstützen – einschließlich P2P, B2B, B2C und C2B. Damit erwei-
tern sich jedoch auch die Komplexität und die zusätzlichen technolo-
gischen Ebenen, die von Banken unterstützt werden müssen. Neben 
der Geschwindigkeit zählt auch der Komfort. Die größte Geschäftsbank Česká spořitelna in 
Tschechien implementierte hierfür die Real Time Payment Plattform (RTPE) von valantic. 

HOHNER und SONOR optimieren Supply Chain  
Management

Mit Unterstützung von valantic haben die Musikinstrumenteher-
steller HOHNER Musikinstrumente GmbH sowie die Schwester-
firma Sonor GmbH die Advanced Planning und Scheduling (APS) 
Software wayRTS von valantic eingeführt. Beide traditionsreichen 
Hersteller von Harmonikas respektive Schlagzeugen und Orff-

Instrumenten verfügen jetzt über eine deutlich agilere, werksübergreifende Bedarfs- und 
Fertigungsplanung mit maximaler Transparenz entlang der gesamten Wertschöpfungskette.

Weitere spannende Referenzberichte finden Sie auf unserer Website unter 
www.valantic.com/referenzen

https://www.valantic.com/referenzen/ceska-sporitelna-valantic-implementiert-instant-payment-plattform-rtpe/
https://www.valantic.com/referenzen/ceska-sporitelna-valantic-implementiert-instant-payment-plattform-rtpe/
https://www.valantic.com/referenzen/hohner-und-sonor-optimieren-supply-chain-management-mit-wayrts/
https://www.valantic.com/referenzen/hohner-und-sonor-optimieren-supply-chain-management-mit-wayrts/


valantic | Digitale Pressemappe

16

Unsere Vision und Mission

Mission

Vision
We work hard every day to make valantic the most respected digital solu-
tions and consulting brand in Europe.

Wir beraten Top-Unternehmen – von Industriegrößen bis zu innovativen 
Mittelstandsplayern – beim intelligenten Einsatz neuester Technologien. 
Unsere hochqualifizierten Kolleg*innen entwickeln diese Technologien, 
implementieren und betreiben sie – und schaffen damit Werte für unsere 
Kunden. 

Immer wieder schließen sich hoch innovative, marktführende Gesellschaf-
ten valantic an oder kooperieren mit ihr. So erweitern wir kontinuierlich 
unser Leistungsangebot und werden die Nummer eins am Markt.

Um dieses Ziel zu erreichen,

•  durchbrechen wir etablierte Denkmuster, 

•  verbinden wir digitale Kompetenz mit Branchen-Know-how und 
Menschlichkeit,

•  übernehmen wir Verantwortung gegenüber unseren Kolleg*innen, 
unseren Kund*innen, unseren Geschäftspartner*innen, unseren 
Kapitalgeber*innen, der Gesellschaft, unserer Umwelt.
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Partnerschaft
Erfahrene Unternehmer*innen und IT-Spezialist*innen arbeiten 
bei valantic, um partnerschaftlich und geprägt von Vertrauen, 
Verantwortung und Respekt im Sinne unserer Kunden zu agieren.

Unternehmertum
Wie unsere Kunden sind auch die Menschen bei 
 valantic echte Unternehmer*innen: Wir denken un-
konventionell, gehen verantwortungsvoll Risiken ein 
und haben den unbedingten Willen, eine Idee zum 
Nutzen unserer Kunden zum Erfolg zu führen.

Operative Exzellenz
Exzellenz ist für uns, wenn der Kunde „Wow“ sagt: Wir 
messen unsere operative Exzellenz am Erfolg unserer 
Kunden.

Fairness
Wir verpflichten uns zu einer Kultur der Fairness ge-
genüber unseren Kunden, Kolleg*innen und unserer 
Umwelt.

One Firm
Wir bilden eine Firma im Sinne einer „One-Firm“-Part-
nerschaft, in der wir unsere gemeinsamen Werte teilen 
und leben und stets zum größtmöglichen Kundennut-
zen einsetzen.

Diese 5 Werte sind die 
Grundlage unseres Handelns
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Alexander Diepold,  
Partner und CFO der valantic GmbH

Bei valantic stehen Unternehmertum und ope-
rative Exzellenz im Vordergrund. Gleichzeitig 

wird eine finanzstarke Organisation geschaf-
fen, die für Kunden und Mitarbeiter*innen 
zugleich ein stabiler und verlässlicher Partner 
für die Zukunft ist. Hierfür setzt sich Alexan-
der Diepold jeden Tag ein – partnerschaftlich 
mit dem gesamten Finance-Team der valantic 
Gruppe.

Zuletzt war Alexander Diepold im Bereich 
Finance & Controlling der börsennotierten 
Allgeier SE, einer der führenden IT-Service 
Gruppen in Deutschland, tätig. Dort verant-
wortete er unter anderem die Integration 
neuer Gruppengesellschaften, darunter eine 
große indische Einheit, die er auch vor Ort 
betreute.

Dr� Holger von Daniels,  
Partner und CEO der valantic GmbH

Als Digitalisierungs- und New Leadership-En-
thusiast arbeitet Holger von Daniels mit Lei-
denschaft daran, valantic als herausragende 
Marke für digitale Lösungen und Beratung in 
Europa zu etablieren.

Vor der Gründung der valantic GmbH be-
gleitete er als Vorstand der Allgeier SE die 
Entwicklung einer kleineren IT- und Zeitar-
beitsgesellschaft zu einer führenden IT-Ser-
vice-Gruppe in Deutschland. Er verantwor-
tete zahlreiche Akquisitionen und wirkte am 

Verkauf der Zeitarbeitssparte und der Fokus-
sierung der Gesellschaft auf das IT-Geschäft 
mit.

Die valantic Geschäftsführung
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Joachim Lauterbach,  
Partner und COO der valantic GmbH

Joachim Lauterbach beschäftigt sich seit 
vielen Jahren mit Trends und Themen rund 
um die Digitale Transformation, als Berater 
wie auch als Manager. Er ist selbst mehrfach 
transformationserprobt und findet heute 
mit valantic und seinen Kunden die richtigen 
Strategien und Lösungen für die VUCA-Welt.

Vor seiner Zeit bei valantic war Joachim Lau-
terbach CEO der IDMS AG, einer der Vorreiter 
in der Digitalisierung von Anlageberatung und 
Wertpapiergeschäft. Davor führte er als CEO 
der Computer Science Corporation (CSC, heu-

te DXC) für Central and Eastern Europe sowie 
als Geschäftsführer und Vorstand verschiede-
ne multina tionale Tech-Unternehmen.

Dr� Sebastian Hauptmann,  
Chief Sales Officer und Chief Operating 
Officer der valantic GmbH

Sebastian Hauptmann ist seit November 
2020 als Chief Sales Officer und Chief Opera-
ting Officer bei valantic. In dieser Doppelrolle 
will er Kunden die ganze Leistungsbreite von 

 valantic nahebringen und die Mitglieder der 
valantic Familie noch enger verzahnen. Dank 
seiner unternehmerischen Ader und seiner 
Hands-on-Mentalität sowohl in der digitalen 
Transformation als auch der Strategie- und 
der Supply-Chain-Beratung stellt er seine Ex-
pertise in den Dienst des Kunden.

Vor valantic war Sebastian Hauptmann beim 
Pay-TV-Sender Sky in mehreren Führungspo-
sitionen in Deutschland und auf europäischer 
Ebene tätig. Davor arbeitete er 9 Jahre lang bei 
McKinsey & Co.

Er studierte an der Universität Erlangen-Nürn-
berg und dem Trinity College (Dublin) und 
promovierte an der Wirtschaftsuniversität 
Wien. Ferner absolvierte er ein Executive Edu-
cation Programm am IMD, Lausanne.
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Karsten Ötschmann
Partner
Geschäftsführer valantic

Karsten Ötschmann verstärkt valantic ab 1. 
Juli 2021 divisionsübergreifend als Geschäfts-
führer und Partner.

Karsten ist seit mehr als 25 Jahren erfolgreich 
als Unternehmensberater in führenden Ma-
nagement-Positionen tätig, mit langjährigen 
Stationen bei Hidden Champions wie J&M Ma-
nagement Consulting, Lodestone/Infosys Con-
sulting und zuletzt als Partner und Technology 
Consulting Leader bei PricewaterhouseCoo-
pers (PwC). In seinen vorangegangenen Stati-
onen hat er die jeweiligen Unternehmen be-
ziehungsweise Beratungsorganisationen auf 
einen starken Wachstumskurs geführt. Bei 
valantic treibt Karsten unter anderem die Ge-
schäftsentwicklung im Bereich der technolo-

giebedingten, digitalen Transformation weiter 
voran und erhöht das Beratungsportfolio und 
Branding von valantic am Beratermarkt.

Er hält einen Abschluss als Diplom-Ökonom 
und war viele Jahre als Dozent an der wirt-
schaftswissenschaftlichen Fakultät der Bergi-
schen Universität Wuppertal mit Schwerpunkt 
Supply Chain Management tätig. 
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valantic Unternehmenshistorie

2012
Gründung der 

DABERO Service Group

November 2012
SAP Beratungs- und Soft-
warehaus realtime AG 

schließt sich DABERO an

Oktober 2013
Software-Spezialist 

cedros wird Teil von 
DABERO

November 2014
Customer Experience 
Spezialist movento 

schließt sich DABERO an

Januar 2015
Financial Trading 

 Software Spezialist 
 icubic wird Teil von  

DABERO

April 2015
Business Analytics 

 Spezialist novem kommt 
zu DABERO hinzu

2015
über 50 Mio. € 

Umsatz

Juli 2016
Supply Chain Manage-

ment Experten von 
 Wassermann AG  werden 

Teil von DABERO 

S U P P L Y  C H A I N  E X C E L L E N C E
WASSERMANN AG

2017
81 Mio. € Umsatz; 
600 Expert*innen 
an 15 Standorten

2016
75 Mio. € 
Umsatz

November 2017
Rebranding zu valantic, ein 

einheitlicher Markenauftritt ist da

April 2018
brand eins Wissen zeichnet 
valantic als „Beste Berater 

2018“ aus

September 2018
Financial Software Spezialist 
Dion Transaction Solutions 

schließt sich valantic an
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2018
über 100 Mio. € 

Umsatz

September 2018
INTARGIA Managementbera-

tung wird Teil von valantic

Dezember 2018
Digital Commerce Spezia-
list elements schließt sich 

valantic an

Mai 2019
brand eins Wissen: valantic erneut 
unter den besten Unternehmensbe-
ratungen „Beste Berater 2019“

Juli 2019
SAP HCM Experten von 
PROC-IT schließen sich 

valantic an

August 2019
Finance- und Controlling-

Beratung LINKIT Consulting 
GmbH wird Teil von valantic

Dezember 2019
1.100 Expert*innen 
an 25 Standorten

Dezember 2019
Customer Experience 
und Magento Spezi-
alist netz98 schließt 

sich valantic an

Dezember 2019
Customer Experience 

Spezialist NEXUS 
United wird Teil von 

valantic

Dezember 2019
ca. 160 Mio. € 

Umsatz

Dezember 2020
ca. 170 Mio. € 

Umsatz

Mai 2020
Lünendonk®-Liste: valantic unter 
den Top 5 der besten mittelstän-

dischen IT-Beratungen

Oktober 2020
Product Information  

Management Spezialist  
ADSCAPE kommt zu valantic

a valantic company

November 2020
Dokumenten- , Vertrags,- und 

Lizenzmanagementsystem-Anbieter 
Circle Unlimited stößt zu valantic
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April 2021 
brand eins/Statista wählen valantic 
zum 8. Mal unter die besten Unter-
nehmensberatungen Deutschlands

Juni 2021  
valantic und verovis gehen gemeinsame 

Wege: Führender Anbieter für die End-to-End-
Digitalisierung von Finanzprozessen entsteht 

August 2021 
wdp verstärkt valantic im Digital-Consulting- 

und Due-Diligence-Geschäft: Starker Zuwachs 
in der Strategie- und Transaktionsberatung 

August 2021 
valantic wächst mit proTask im SAP 

Dienstleistungsgeschäft und im 
 Bereich themenspezifischer  

SAP Produkt-Add-Ons

September 2021 
valantic expandiert mit führender Digital-Commerce-

Agentur ISM eCompany in die Niederlande:  
CX Powerhouse für Performance Marketing, E-Commerce 

and Webshop Design & Development entsteht

Oktober 2021 
SyroCon AG verstärkt 

valantic im IoT- und 
Business Process 

 Management-Umfeld

Oktober 2021 
Gründung einer neuen valantic Gesellschaft in Indien 

(Bangalore) zum Aufbau von Offshore-Kapazitäten für die 
Bereiche SAP Services, Customer Experience Management 

und Advanced Logistics/Integrated Business Planning.

Dezember 2021 
Wachstum in Portugal: 

valantic baut SAP Expertise 
mit Abaco weiter aus

Dezember 2021 
Umsatzanstieg auf 

270 Mio. Euro – 2.200 
Mitarbeiter*innen an 

35 Standorten

Januar 2022 
Digitalagentur DGTLS aus München stößt zu  valantic 

und erweitert unsere Kompetenzen im Bereich 
 Webentwicklung, Design, Marketing und Beratung
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Juni 2022 
valantic steigt in den belgischen Markt ein: C-Clear 

und Atom Ideas bringen umfassende Salesforce- und 
Microsoft-CRM-Expertise sowie Marketing-Services-

Know-how in die Gruppe ein.

April 2022 
valantic erweitert mit sandborn 
digital das Portfolio um Product 
Lifecycle Management Services

September 2022 
valantic wächst durch mm1 im 

Bereich Connected Business

November 2022 
valantic verstärkt seine SAP-Expertise 
durch den  Zusammenschluss mit der  

ComSol AG

November 2022 
valantic erweitert Angebot im Low-

Code-Development-Bereich mit Nr. 1 
OutSystems Partner Do iT Lean

April 2022 
verovis und valantic bauen 
mit Alper & Schetter ihre 

CPM Beratungsexpertise aus

Dezember 2022 
valantic wächst auf 400 
Mio. € Umsatz in 2022(e) 

und mehr als 3.000 
Mitarbeiter*innen

Februar 2023 
valantic erweitert Analytics- und 

Data-Expertise: SIEGER Consulting 
wird Teil von valantic

a valantic company
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Nützliche Links

valantic in Social Media

Linkedin

Instagram

valantic   |   Financial Services Automation   |   Abaco Consulting 
ADSCAPE   |   Elements   |   ISM E-Company   |   netz98   |   Nexus United 
verovis

Facebook

valantic   |   Financial Services Automation   |   Abaco Consulting 
ADSCAPE   |   Circle Unlimited   |   Do it Lean   |   Elements   |   Glasdoor     
Intargia   |   ISM E-Company   |   Kununu   |   Linkit Consulting   |   netz98    
Nexus United   |   SyroCon AG   |   verovis   |   wdp GmbH

Focusseite

Corporate   |   Customer Experience   |   Supply Chain Management & Logistics 
SAP Services   |   Digital Strategy & Analytics   |   Financial Services Automation 
Abaco Consulting   |   ADSCAPE   |   Circle Unlimited   |   ComSol   |   Do it Lean 
Intargia   |   ISM E-Company   |   mm1   |   Nexus United   |   proTask   |   SyroCon 
AG   Valantic Litauen   |   valantic Romania   |   verovis   |   wdp GmbH

Xing

valantic   |   ADSCAPE   |   Circle Unlimited   |   ComSol   |   ntargia 
mm1   |   proTask   |   SyroCon AG   |   verovis   |   wdp GmbH

Twitter

Corporate   |   Career   |   Customer Experience   |   SAP Services    
Supply Chain Management & Logistik   |   Digital Strategy & Analytics      
Financial Services Automation   |   ADSCAPE   |   Circle Unlimited   |   Do it Lean 
ISM E-Company   |   Linkit Consulting   |   Nexus United   |   proTask    
SyroCon AG

valantic Imagefilm (2 Min.)
 
valantic Unternehmenspräsentation

Geschäfts führer-Profile

valantic Newsroom

Unsere Newsletter-Abonnements

Informationen in englischer Sprache

https://www.instagram.com/valanticworld/
https://www.instagram.com/valantic.fsa/?hl=en
https://www.instagram.com/abaco.consulting/
https://www.instagram.com/adscape.valantic/
https://www.instagram.com/we_are_elements/
https://www.instagram.com/ismecompany/
https://www.instagram.com/netz98/?hl=en
https://www.instagram.com/domoretogether/?hl=en
https://www.instagram.com/verovis_karriere/
https://www.facebook.com/valanticworld/
https://www.facebook.com/valanticfsa/
https://www.facebook.com/abacoconsultores/
https://www.facebook.com/adscapevalantic/
https://www.facebook.com/circleunlimited
https://www.facebook.com/doitlean.pt/
https://www.facebook.com/elements.at/
https://www.facebook.com/Glassdoor/
https://www.facebook.com/pages/Intargia%20Managementberatung%20GmbH/591502891329413/
https://www.facebook.com/ism.ecompany/
https://de-de.facebook.com/kununuDACH/
https://www.facebook.com/TeamLINKIT
https://www.facebook.com/netz98/
https://www.facebook.com/domoretogether/
https://www.facebook.com/SyroCon
https://www.facebook.com/verovisgmbh/
https://www.facebook.com/WachterDigitalPartners/
https://www.linkedin.com/company/valantic/
https://www.linkedin.com/showcase/valantic-cec
https://www.linkedin.com/showcase/valantic_scm-&-logistics/
https://www.linkedin.com/showcase/valantic_sap_services
https://www.linkedin.com/showcase/valantic-digital-strategy-&-analytics
https://www.linkedin.com/showcase/valantic-fsa/
https://www.linkedin.com/company/abaco-consulting/posts/?feedView=all
https://www.linkedin.com/company/adscape/
https://www.linkedin.com/company/circle-unlimited/posts/?feedView=all
https://de.linkedin.com/company/comsol-ag-commercial-solutions
https://www.linkedin.com/company/do-it-lean
https://www.linkedin.com/company/intargia-managementberatung/posts/?feedView=all
https://www.linkedin.com/company/ism-ecompany/posts/?feedView=all
https://www.linkedin.com/company/3287866/admin/
https://www.linkedin.com/company/nexusunited/posts/?feedView=all
https://www.linkedin.com/company/protask/
https://www.linkedin.com/company/syroconag/
https://www.linkedin.com/company/syroconag/
https://www.linkedin.com/company/valantic-lt/
https://www.linkedin.com/company/valanticro/posts/?feedView=all
https://www.linkedin.com/company/verovis-gmbh/
https://www.linkedin.com/company/wdp-gmbh-%E2%80%93-wachter-digital-partners/
https://www.xing.com/company/valantic
https://www.xing.com/pages/adscapeavalanticcompany
https://www.xing.com/pages/circleunlimited
https://www.xing.com/pages/comsolagcommercialsolutions
https://www.xing.com/pages/intargia-managementberatung
https://www.xing.com/pages/mm1consulting-managementpartg
https://www.xing.com/pages/protask
https://www.xing.com/pages/syroconag
https://www.xing.com/pages/verovisgmbh
https://www.xing.com/pages/wdpgmbh-wachterdigitalpartners
https://twitter.com/valantic_com
https://twitter.com/valantic_career
https://twitter.com/valantic_cx
https://twitter.com/v_sap_services
https://twitter.com/valantic_SCM
https://twitter.com/valantic_DSA
https://twitter.com/valantic_FSA
https://twitter.com/ADSCAPEvalantic?s=20
https://twitter.com/circleunlimited?s=20
https://twitter.com/doitlean
https://twitter.com/ismecompany
https://twitter.com/LiNKiTConsult
https://twitter.com/NXSunited?s=20
https://twitter.com/proTask_SAP
https://twitter.com/syrocon
https://www.youtube.com/watch?v=XWKgjWpBJLE
http://www.valantic.com/unternehmenspraesentation
https://www.valantic.com/ueber-uns/management/
https://www.valantic.com/newsroom/
https://www.valantic.com/newsletter/
https://www.valantic.com/en/
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Ansprechpartner*innen valantic GmbH

Malte Limbrock
Press Relations Officer /  
Corporate Communications

malte.limbrock@muc.valantic.com

Rahmhofstrasse 2-4
60313 Frankfurt
Germany

Jörg Wassink
Director Marketing & Communications

joerg.wassink@muc.valantic.com

Mobile: +49 1520 8588036

Rahmhofstrasse 2-4
60313 Frankfurt
Germany

Wir freuen uns  
auf Ihren Kontakt

Ansprechpartner PR-Agentur: PIABO Public Relations

Felix Mohring 
Senior Communications Consultant

felix.mohring@piabo.net

Mobile: +49 152 2291 5636

Web:  http://piabo.net/
Mail: valantic@piabo.net



www�valantic�com
Februar 2023


